证券代码：688680                                             证券简称：海优新材
上海海优威新材料股份有限公司
投资者关系活动记录表
   编号：2021-006
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            ■业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场会议            □一对一沟通
□电话会议            □其他

	参与单位名称及人员姓名
	申万研究所、海通证券研究所、长江证券研究所、东方证券研究所、富国基金、少伯资产、隆卿投资、野村东方国际证券、Pinpoint、Dantai Capital、明溪天泽、中国国际金融等研究机构的研究员及投资者

	时间
	2021年08月20日-08月31日

	地点
	电话会议或龙东大道3000号1号楼A楼909B

	公司接待人员姓名
	董事会秘书：李晓昱

	投资者关系活动主要内容介绍
	第一部分、公司简介及2021年半年报基本情况介绍
公司为2005年注册于上海的高新技术企业，致力于特种高分子薄膜材料的研发、生产和销售，目前主营业务是用于光伏组件封装的核心辅材EVA胶膜和POE胶膜，主要产品是透明抗PID型EVA胶膜、白色增效EVA胶膜和共挤型POE胶膜。
公司2021年半年报实现营业总收入120,960.36万元，同比增加65,593.25万元,增长118.47%；归属于上市公司股东的净利润为7,937.37万元，增长40.71%；归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润为7,987.14万元，增长42.69%；基本每股收益为0.99元/股，增长10.00%；加权平均净资产收益率为4.18%，减少5.74个百分点；总资产为281,631.66万元，增长84.36%；归属于上市公司股东的所有者权益为213,383.52万元，增长183.48%；归属于上市公司股东的每股净资产为25.40元，增长112.55%，公司实力和抗风险能力大幅度增强。
2021年上半年行业发展承压，组件开工率波动导致胶膜需求随之出现调整。面临不利市场环境，公司持续扩大产能并发挥技术优势，积极争取行业订单，主营产品光伏胶膜的销售量和营业收入较上年同期增长明显，市场占有率提升；公司通过持续提升产能和销售数量，同时优化产品结构，使得公司上半年经营利润同比实现明显增长。但由于EVA&POE树脂等多项原料价格同比大幅上涨，加之公司报告期新增生产基地的建设及产能爬坡等投入增加较多，公司成本较上年同期上涨幅度较大，利润率有所下降。
公司坚信行业中长期发展空间广阔，未来胶膜需求总量持续增长并组件厂对胶膜战略供应稳定的需求不变，公司未来仍将持续提升产能并加快技术创新，并随着公司融资能力不断增长提升原料管控能力，做好成本管控和精益化管理，提升企业盈利能力。

第二部分：现场提问
1、2021年光伏行业情况如何？
答：2020年9月，国家主席习近平发表重要讲话，指出“中国将力争二氧化碳排放于2030年前达到峰值，努力争取2060年前实现碳中和。”我国正在加快形成以清洁能源为基础的经济产业体系和绿色生产生活方式，相关政策频出，光伏迎来了重大发展机遇，未来发展空间广阔。
在多方有利发展环境下，光伏组件装机规模增长较快，不同产业链扩产速度不均衡，硅料、EVA和POE等树脂、芯片、海运费用等环节价格上涨导致今年上半年光伏产业链整体成本上升，组件开工率不足并不断波动，短期装机规模承压，行业中的各产业链因扩产所需周期不同以及竞争态势不同而出现了发展不均衡情况。
胶膜行业因出于产业链中游，受到了组件排产下降和原材料上涨的双重影响，短期行业面临困难和挑战，但中长期光伏行业快速发展态势仍将保持，胶膜需求仍将保持快速增长，胶膜行业的发展机遇十分良好。同时我国光伏产业链具备全球领先的规模效应、成本控制和技术领先优势，随着全球光伏装机规模的持续扩大，我国光伏产业链各环节仍将继续保持增长并发展空间巨大。

2、光伏行业上半年需求未达预期，公司是否会相应调减或暂停扩产计划？
答：光伏行业作为最重要的清洁能源之一，中长期的发展空间很大。作为实体制造型企业，我们更看重中长期行业前景和企业发展规划及战略目标，不会因为短期波动而频繁调整公司的发展经营计划，目前公司仍按照既定的扩产战略和经营策略继续推进。

3、公司二季度业绩较一季度有较大幅度的下滑，主要原因是什么?
答：因硅料价格上涨导致组件成本上升，光伏发电度电成本上涨导致了装机需求减少，组件排产降低，进而造成胶膜产能短期达产率明显下滑。
二季度正是公司扩产关键时期，在外部不利的市场环境下，公司在行业整体需求开工率不足的情况下，二季度销量保持了较大幅度的增长，提升了公司的市场占有率，为后续业务发展奠定了基础。但由于胶膜短期竞争加剧，胶膜产品的销售价格连续下调，较大幅度的影响了毛利率。同时，EVA树脂和POE树脂等原材料供应的价格持续拉升，公司产品的材料成本不断上升，进一步压缩了利润空间。加之公司二季度泰州工厂正值设备安装及扩产的关键时期，相关投入较大但产能尚未释放，生产爬坡期尚未创造利润，也影响了二季度的整体利润水平。

4、公司半年报经营性现金流净额出现较大金额的负值，具体原因是？
答：经营活动产生的现金流量净额较上年同期减少的主要原因系：
（1）较上年同期营业收入大幅增加，销售数量和生产规模扩大所需购买商品、接受劳务支付的现金增加；
（2）公司于2020年1月完成首发上市，募集资金总额146,943.94万元，在资金较为充裕的情况下，公司综合考虑生产需求、原材料价格预期变动以及财务成本后，优先使用现款购买原材料，而同时未将客户回款票据（行业惯例回款为6个月期限的票据）进行贴现（公司期末应收票据余额较上年同期期末余额增加50,658.98 万元）。

5、TPT共挤型POE胶膜近期市场发展趋势如何？
答：参考光伏协会的行业报告，未来组件行业将有70%左右为双玻组件，双玻组件使用的胶膜将更倾向于使用TPT型的POE胶膜。随着二季度双玻组件增长较快，对应使用的TPT胶膜以其良好的加工工艺，不断获得客户的青睐，需求增长较快。

6、异质结电池对公司主营产品光伏胶膜需求将会产生怎样的影响？
答：异质结电池目前的技术路线，仍将使用两层胶膜并对胶膜的抗PID性能具有高的要求。从目前公司与异质结组件生产的供货和配套使用情况来看，EPE共挤型POE胶膜可以满足客户使用要求。公司同时也在和相关设备、组件等环节的厂商密切合作，共同开发和推进胶膜的产品性能，做好技术储备，不断提升配套胶膜性能，为异质结电池的进一步降本和技术发展贡献力量。

7、异质结承载膜目前是什么状况？如果量产，有门槛吗？未来价格怎么样？ 
答：异质结组件目前还在多种技术路线的探索中，其中有一种路线是需要使用承载膜的。公司已经积极研发并进行了技术储备，采取了与国外已申请了专利的厂家完全不一样的技术路线，不会触及产权知识纠纷并有机会进一步降低承载膜的成本，从而具有价格优势。

8、未来EVA树脂的供需和价格趋势如何？供货困境什么时候能缓解？
答：从EVA树脂的供应端看，今年EVA树脂供应商有所增加，国内有两家新的EVA树脂厂开车成功并已尝试生产光伏级EVA树脂，同时还有几家新增供应商和原有供应商的扩产计划正在实施，EVA树脂的供应量是逐步增加的。
从需求端看,按照光伏协会对今年和明年全球装机量的预测数据，EVA树脂供应总量应该可以匹配。但由于树脂的扩产进度有可能不达预期或者装机需求较大幅度的波动，都会影响短期的EVA树脂的供需平衡，乃至出现阶段性紧平衡甚至短缺，从而引发价格上涨或者短期产能过剩而出现价格较大幅度的波动。

9、EVA粒子如何验证质量？是自己验证还是第三方验证？验证周期多久？
答：需要对EVA树脂进行多项性能的检测、制作成胶膜进行性能检测、最后送至客户制作 成组件后再次进行验证。验证常规需要些时间，但根据各环节配合度可加速验证。

10、如果原料价格持续上涨，公司供应链是否有资金压力？
答：公司目前资金和银行额度充足，即使原料价格持续上涨，根据公司资金滚动预测数据看，公司供应链所需资金可以保障。

11、POE树脂只能进口，今年二季度POE价格上涨幅度很大，明年供应是不是有可能出现紧张的情况？
答：POE树脂目前的主要供应商均为海外大型化工企业，技术相对垄断并暂时没有扩散，尚无新的技术成熟的供应商。如果双玻组件增长迅速，对POE树脂的需求会快速增加，如果现有的几家供应商不能快速反应过来增加POE树脂的产能，后续有可能出现POE树脂供应短缺的情况。

12：公司技术储备计划是怎么样的？
答：公司发展规划是抓住光伏行业的快速发展阶段，今明两年提升公司产能并努力提升市占率。同时进一步加大研发投入，以现有同源技术为主线延展至非光伏行业。目前公司整体发展规划未做调整。
[bookmark: _GoBack]公司非光伏行业的新产品仍在积极推进中，并通过产学研等联合开发，力争加快研发进度。已立项的产品部分取得了客户认可并进入产业化阶段，但目前仍处于导入初期，用量很小，需要时间培育。公司仍会继续加大投入，期待早日实现批量化销售收入，为公司未来发展进入新平台奠定基础。

	附件清单
（如有）
	 无

	日期
	2021年08月31日



