证券代码：688680                                             证券简称：海优新材
上海海优威新材料股份有限公司
投资者关系活动记录表
   编号：2021-005
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
■现场会议            □一对一沟通
□电话会议            □其他

	参与单位名称及人员姓名
	海通证券、长江证券、天风证券、东吴证券、东方证券等研究机构的研究员及投资者

	时间
	2021年06月02日-06月30日

	地点
	浦东嘉里酒店、浦东世纪汇、浦东丽思卡尔顿酒店

	公司接待人员姓名
	董事会秘书：李晓昱

	投资者关系活动主要内容介绍
	第一部分、公司情况介绍
公司为2005年注册在上海的高新技术企业，致力于特种高分子薄膜材料的研发、生产和销售，目前主营业务是用于光伏组件封装的核心辅材EVA胶膜和POE胶膜，主要产品是透明抗PID型EVA胶膜、白色增效EVA胶膜和共挤型POE胶膜，公司2020年营业总收入为14.81亿，归属于上市公司股东的净利润为2.23亿，基本每股收益3.54元，加权平均净资产收益率为34.52%，各项指标较2019年均有较大幅度的增长。
公司创始团队及高管团队主要来自于上海交大高分子材料专业毕业的同学，持续投入研发和新品迭代，行业内形成了技术新和质量好的良好口碑。同时公司于今年1月登陆科创板，募集资金到位及融资渠道的增强，为公司弥补了长期困扰公司的资金困难的短板，为公司后续扩产和发展提供了大力支持。
第二部分：现场提问
Q：近期硅料价格上涨幅度很大，对行业后期发展影响如何？
A：今年上半年由于硅料价格持续多次上涨，5月下旬价格已达200以上，带动硅片和电池片价格上升，对应组件环节的销售价格上调至1.8元以上，发电环节是否能接受，进而是否会影响后续的招标量及装机量，市场存在较大争议和分歧。鉴于这种情况，组件厂有优先出组件库存和减少排产的情况，组件和胶膜环节的生产短期均受到一定影响。
光伏发电的潜在市场十分巨大，核心因素是发电的度电成本。成本高于其他发电方式，需求会萎缩，行业短期出现产能过剩，竞争加剧，各环节压缩利润以谋求更好的发展，同时带来了成本的快速下降，需求又会快速膨胀，带来行业蓬勃发展态势。这样的市场调节机制带来行业虽然会具有一定的周期性，所以从中长期发展的视角来看，行业大发展的前景不变。

Q：由于组件排产出现变化，下半年行业发展也具有不确定性，公司的扩产计划是否会调整？
A：公司目前推进的产能增加的计划，是参照行业预测2021年装机量为160GW、2022年装机量为200-220GW制定的，尽管短期行业需求出现变化并具有不确定性，但从长期来看，我们认为光伏行业的蓬勃发展的趋势没有变化。公司作为生产制造型企业，经营规划不宜过于关注短期变化，而会更重视中长期发展目标，只要中长期行业发展趋势没有出现确定方向性变化，加之公司目前的产能尚小，公司不会频繁调整产能规划。

Q：在行业需求出现变化的时候，公司可以尽量多争取订单的核心竞争力是什么？
A：公司2010年进入光伏行业，当时国内外提供光伏用胶膜的厂家有几十家，几乎是最晚进入行业的。随之行业经历了反倾销、2018年“531”等多次波折，公司持续多年专注研发，保证产品品质的同时，多次率先推出迭代产品，给公司争取了时间来提升生产管理水平、弥补资金不足的短板。公司坚持不懈的研发创新和自我提升，是公司可以存活下来的立足根本。行业需求变化是正常的，短期出现产能过剩或者竞争格局加剧，都是市场发展的正常阶段，公司相信，好技术是公司的核心竞争力，好产品是克服逆境发展最重要的保障。

Q：EVA白膜、POE胶膜等产品的应用领域在哪里？ 
A：EVA白色胶膜主要用于单玻组件的电池片的下层，由于使用白色胶膜替代原惯常使用的透明EVA胶膜，可提高组件的转换效率，已经逐步成为单玻组件的标准配置。
POE 胶膜是随着双玻组件产品出现，双面发电对抗PID性能的提升等质量需求应运而生的产品，主要应用于双玻组件中。POE胶膜目前主要有两种类型：单层POE胶膜和共挤型POE胶膜，主要搭配方式为：上下两层均使用单层POE胶膜或者上层使用传统的抗PID型透明EVA胶膜，下层使用共挤型POE胶膜。

Q：从目前行业技术发展来看，从抗PID、白膜、共挤型POE，尽管公司都是领先推出迭代产品的，但同行也会陆续跟进，公司如何应对？
A：光伏行业的胶膜产品，近年来基本每两三年都会有迭代产品出来，但的确可能不是颠覆性的产品或技术。我个人认为，要想靠“一招仙”的产品长期保持垄断地位，这样的产品和机会可能会有，但概率是很低的，至少目前光伏用胶膜不具备这样的特点。但任何迭代产品，大家要跟随，还是需要学习曲线和时间的，小步快跑的持续保持领先，也是一种技术优势和能力。公司通过好的迭代产品，能置换出公司进一步提升规模和管理水平的时间，不断提升公司的综合实力和竞争力，就是研发创新所带来的技术优势和核心竞争力。

Q：目前光伏行业的技术发展，胶膜是否有新的迭代机会或者被其他材料替代的风险？
A：胶膜是组件的核心封装材料，技术发展方向往往和组件的发展具有直接相关性。目前组件的发展，行业普遍关心和探讨的是异质结方向。从目前我们的研究来看，异质结组件仍旧需要两层胶膜，不会对胶膜的发展和用量造成负面影响。从胶膜使用需求来看，目前共挤型POE胶膜应该可以满足使用需求，也许会有一定的调整，但不是大幅度的变化，所以目前看胶膜的继续使用还是确定性的，暂时没看到胶膜被替代的风险。

Q：往未来看二三年，胶膜是否有产能过剩的情况？ 
A：按照目前行业共识的发展趋势，光伏行业未来发展会保持较高增速。市场不断增长的过程中，由于光伏产业链的各个环节的扩产技术难度、投入、速度各不相同，很难避免在不同阶段出现不同产业链的紧平衡甚至短缺。供应不足会引发利润集中至该环节但同时也很难避免吸引新的进入者参与和产能的新一轮扩张，这时是有可能出现某个阶段的产能过剩的。胶膜发展这么多年，也是在一次次的扩产周期中逐步成长起来的，这是正常的市场规律。

Q：公司胶膜以外的膜产品，可有布局？
[bookmark: _GoBack]A：公司在研发方面持续加大投入，不断尝试和积累不同高分子薄膜的技术储备，但方向还是以光伏行业或者同源技术为主，不会做太大幅度的跨越或者无关多元化。材料类的产品特点，研发到产业化周期还是比较长的，公司还需要时间进一步实现新的发展。 

	附件清单
（如有）
	 无

	日期
	2021年06月30日



